

Lenne Swinnen                      4EMa

Inhoudstafel:
1.Kernactiviteiten
2.Historiek
3.Vestigingsplaatsen in België
4.Vestigingen buitenland
5.Tewerkstelling
6.Groeistrategie
7.Diensten
8.Winst of verlies?
9.Solvabiliteit
10.Rentabiliteit
11.Liquiditeit
12.Artikel
13.Eigen onderzoeksvragen



Mijn taak gaat gaan over de onderneming ‘Allianz’. Ik heb alle onderwerpen hierboven besproken. Op de volgende pagina kunt u alles terugvinden.
De reden waarom ik voor deze onderneming ben gegaan is omdat de onderneming een grote sponsor is van een goede voetbalploeg. Het is namelijk sponsor van FC Bayern München. Dat is een van mijn lievelingsploegen. Daarom herkende ik de naam ‘Allianz’ ook direct. 

1.Kernactiviteit:
Ze bieden diensten in schadeverzekeringen ( autoverzekering, woonverzekering,…). Ook geven ze je allemaal advies over sparen en beleggen. Dit allemaal doen ze via onafhankelijke, professionele makelaars. Ze zijn in België een belangrijke speler op de markt voor verzekeringen en financiële dienstverleningen. 


2.Historiek:
Allianz in België heeft een lange geschiedenis. In 1890 wordt de onderneming gesticht in Berlijn. Tussen 1900 en 1950 zijn dit de belangrijkste gebeurtenissen: In 1913 is er een bijkantoor opgericht in Brussel dat geleidelijk aan alle verzekeringstakken gaat beoefenen. In 1920 worden er levensverzekeringen aangeboden. 1930 is het jaar dat de compensatietaks voor kindervergoedingen is opgericht. In 1945 begon de activiteit van de brandverzekering.

Tussen 1950 en 2000 hebben er 6 overnames en 2 fusies plaatsgevonden bv. in 1984 werd ‘ De eerste Belgische leven’ overgenomen door AFG. In 1969 vond er een fusie plaats tussen AGF en een maatschappij van de groep ‘ Le Phénix’. 

Vanaf 2000 tot en met nu is er niet zoveel meer gebeurd. De naam ‘Allianz’ is er pas van 2007 nadat AGF het had beslist de naam te veranderen. In 2012 nam Allianz de verzekeringsactiviteiten van Mensura over. 

3.Vestigingsplaatsen in België:
In België hebben ze vestigingen in Antwerpen en Brussel. Er zijn wel meerdere vestigingen in beide steden. Ook is er een vestiging in Gent.
4.Vestigingen buitenland:
Ze hebben ook vestigingen in het buitenland namelijk in Frankrijk. Er zijn 13 vestigingen in Frankrijk. Frankrijk is een groot land. Daarom zijn er ook veel vestigingen. Zo kunnen er ook heel veel mensen in Frankrijk naar Allianz gaan. 
Ze hebben ook in andere landen nog vestigingen. Het hoofdkantoor is in Duitsland gevestigd. In Nederland zijn ze ook gevestigd. Italië en de VS hebben ook Allianz vestigingen in hun land. 

5.Tewerkstelling:

	Land
	België
	Nederland 

	Aantal werknemers
	Meer dan 1000
	Meer dan 1000

	Totaal aantal landen
	Meer dan 70

	Totaal aantal werknemers
	142 459
	1000’den makelaars



Ik heb lang gezocht naar cijfers over 2017-2019 maar dit is alles wat ik kon vinden. 

6.Groeistrategie: 
Ze hebben een aantal keer een overname gedaan. Ook fuseerde ze soms. Hieronder vindt u de informatie.
In 1960 nam Assubel het bedrijf ‘FRISIA’ over.
AFG fuseerde in 1969 met de maatschappij van de groep ‘Le Phénix’.
10 jaar na de overname van Assubel nam Assubel de spaarkas Contidepo over.
Na een fusering van AFG nam het ook "De Eerste Belgische Leven" over in 1984.
Nu gaat het snel voor AFG. In 1989 neemt het Sofibank over en amper 1 jaar later neemt het het transportgemeenschap van Moerkerke over (De Schelde / L'Escaut over van Prudential (GB)).
Dan in 1993 neemt AFG/De Schelde ( ≠ AFG!)Union Fénix België over. Weer een jaar later neemt AFG Afg/De Schelde over.
AFG/ De Schelde fuseert in 1995 met Union Fénix.
Dan komt Allianz… ze nemen in 1998 AFG over en zo wordt het de grootste in de sector van verzekeringen en financiële dienstverleningen. 
In 2012 vindt er nog een overname plaats namelijk: Allianz neemt de verzekeringsactiviteiten over van Mensura.

Als ze een overname deden, namen ze het bedrijf helemaal over. Dat is al één manier om te groeien. Een andere manier dat een aantal keer voor kwam is een fusie. Dat wil zeggen dat er 2 ondernemingen samengaan. Een andere groeistrategie is een joint venture. Dat is wanneer ondernemingen voor een bepaalde tijd gaan samenwerken voor een bepaald project tot dat is afgelopen. Maar dat heeft Allianz niet gedaan.


7.Diensten:
Allianz levert geen producten maar ze leveren diensten. Dat doen ze met verzekeringen. 
Soorten verzekeringen: Autoverzekering, woonverzekering, familie verzekering, groepsverzekering en voor reizen is er ook een. 
Zoals u ziet zijn dat heel veel verzekeringen. Die diensten leveren ze aan elk land. 
Ze leveren ook een dienst door je te helpen met financiële zaken. Ze helpen je met sparen op lange termijn. Ook helpen ze je met beleggen. 
Producten leveren ze dus niet.

8.Winst of verlies?:





Zoals u  in de grafiek kan  zien had Allianz in 2018 €203.000.000 winst. In 2017 was het maar 172 miljoen euro. Dat is dus een harde stijging van 31 miljoen euro. Deze harde stijging is te danken aan gerichte premie verhogingen. Ook hadden ze verlieslatende segmenten achter hun gelaten. Dat was een slimme keuze. Het stormachtige weer begin 2018 heeft ook geholpen bij hun winst (Omdat ze aan verzekeringen doen). Ook hadden ze een recordomzet van 4,2 miljard euro.

2019 was nog een beter jaar. Toen hadden ze een winst van 205 miljoen euro. Dat is nog eens 2 miljoen euro meer dan het jaar ervoor. Het stormachtige weer en veel schaden hebben weer een rol gespeeld bij deze stijging. Het was een beetje een lastig jaar. Ze hebben verder gewerkt aan het digitaliseren van hun diensten. Door de goede inzet van de werknemers hebben ze nog eens 2 miljoen euro meer winst gemaakt dan het jaar ervoor.

In 2020 was er een winst van 201 miljoen euro, 4 miljoen euro minder dan in 2019. Dat is een daling van 2,2%. Ze zeggen dat het te danken is aan covid19. 

9.Solvabiliteit:
In 2018 zien we een solvabiliteitsratio van 136%. Dan is er een harde stijging. In 2019 is het maar liefst 154%. In 2020 is er een lichte daling van 3%. Ze blijven dus wel een groot vermogen hebben.



10.Rentabiliteit:

In 2018 was het rendement het hoogst. Het was toen 1,9%. Voor 2019 en 2020 bedroeg het rendement 1,8%. Dat getal is eerder aan de lagere kant. Ze maken wel winst maar het rendement zou iets hoger mogen zijn.


11.Liquiditeit:

Allianz heeft een goede liquiditeit. Het kan de schulden op korte termijn betalen.
12.Artikel: https://trends.knack.be/economie/bedrijven/watersnoodramp-kan-allianz-400-miljoen-euro-kosten/article-news-1764489.html 
Het artikel gaat over dat Allianz een netto kost van 400 miljoen euro gaat krijgen door de watersnoodramp. 
Dat is niet bepaald positief om zo in de media te komen. Dat kan een grote invloed hebben op klanten. De kans verkleint dat het aantal klanten gaat stijgen. Zij gaan bang zijn dat de prijzen te duur worden.

13.Eigen onderzoeksvragen: 
Zou Allianz een joint venture doen ondanks ze zo een grote onderneming zijn?
Zou Allianz nu nog veel overnames willen doen? Want ze hebben er vroeger al veel gedaan. Misschien dat ze nu nog moeilijk kunnen groeien.

14.Bronnen
https://allianz.be/nl/prive.html 
https://nl.wikipedia.org/wiki/Allianz 
https://nl.wikipedia.org/wiki/Solvabiliteit 
https://nl.wikipedia.org/wiki/Liquiditeit 
https://nl.wikipedia.org/wiki/Rendabiliteit 
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